
Hast Du Lust mit uns 

Versicherungsklischees 

auf den Kopf zu stellen?

Bürokratie & Aktenberge 

sind Dir zu „oldschool“?

Das sehen wir genau so!

Wir suchen genau Dich!

→ Jetzt bewerben!

Was musst Du mitbringen:

•  Du hast eine hohe Auffassungsgabe, der Umgang mit Menschen macht Dir Freude.

•  Du bist weltoffen, interessiert und hast gute Umgangsformen.

•  Du hast gute Sprachkenntnisse in Wort und Schrift.

•  Du bist wissbegierig und bereit, Dich weiterzubilden.

•  Für Dich ist der Umgang mit MS-Office nichts Neues und Du hast keine Angst, neue    

 Anwenderprogramme kennen zu lernen

Das wäre schön, wenn Du es mitbringst:

•  Du hast bereits schon einmal in der Versicherungs-/Bank-/Finanzbranche gearbeitet 

 oder hast einen entsprechenden Abschluss.

Auch ohne einen solchen Abschluss steht die Tür offen. 
    

• Dann solltest Du jedoch die Bereitschaft mitbringen, den Abschluss zum   

 Versicherungsfachmann zu erwerben. Dieser erfolgt durch unser zertifiziertes  

   Weiterbildungsprogramm während der Arbeitszeit.  

   Selbstverständlich tragen wir die Kosten hierfür und unterstützen dabei, wo immer es geht.

Was macht ein Vertriebsmitarbeiter im HT-Team?

Du verstärkst ein multifunktionelles und aufgeschlossenes Team, welches von Kunden 

als Makler im Bereich von Versicherungen, Finanzierungen/Darlehen und 

Altersversorgungen beauftragt wird. Hier erfährst Du mehr darüber, was ein Makler tut.

Bei HT-MAKLER bedeutet das, dass Du im kompletten Prozess der Kundenberatung, 

vom ersten Kundenkontakt, über die Erfassung des Kundenwunsches, der Konzipierung, 

Auswertung und Umsetzung des Projektes integriert sein wirst. 

Auch die Bearbeitung von Schadenfällen oder Vertragsänderungen werden zu Deinen 

Tätigkeiten gehören. 

Das klingt sehr umfangeich und vielfältig? Ist es auch!

Deshalb stehen für uns ein enges Miteinander, regelmäßige Teambesprechungen und 

der gemeinsame Austausch an vorderster Stelle. 

Einiges davon ist neu für Dich? Kein Problem. 

Gemeinsam entwickeln wir Deine Kenntnisse so, damit Du auch sattelfest in dem bist, 

was Du tust. Du hast genügend Raum für Weiterbildungen, so dass Du Deine 

Kenntnisse und Fähigkeiten permanent entwickeln kannst.

.

Flexible Arbeitszeiten 

– wir entscheiden im 

Team, wann wir 

arbeiten. Jeder wird 

gleichermaßen 
berücksichtigt

Gemeinsam 

entscheiden                   

– wir treffen wichtige 

Entscheidungen des 

Unternehmens 
gemeinsam

Voneinander Lernen    

– wir tauschen uns 

täglich aus, helfen und 

unterstützen einander

Moderne Hardware     

– jedes Teammitglied 

hat einen eigenen 

Rechner-Arbeitsplatz, 

welcher auch aus dem 

Homeoffice genutzt 

werden kann

Kostenfreie Getränke 

– stehen jederzeit 

zur Verfügung

Yoga                                    

– Wir bezuschussen 

einen Yogakurs, der 

Entspannung fördert 

und für mehr Bewegung 

nach der Arbeit sorgt.

Was macht ein Vertriebsmitarbeiter im HT-Team?

*Arbeiten auf Augenhöhe und ein 

respektvolles Miteinander stehen bei 

uns an höchster Stelle.

*Beim gemeinsamen Arbeiten lernen 
alle Parteien von einander.

Was sind Deine besonderen Stärken?

Ich lerne gern Menschen kennen, bin 

ihnen gegenüber aufgeschlossen und 

kann mich gut in sie hineinversetzen. 

Diese Eigenschaft ist in meinem Job 

nützlich. Außerdem bin ich sehr 

interessiert, gerade bei Themen, die ich 

noch nicht kenne. Jeder Tag bringt neue 

Menschen, andere Themen, 

abwechslungsreiche Aufgaben und 

spannende Herausforderungen. Auch 

deshalb wird es in meinem Job nie    

     langweilig.

Was schätzt Du am meisten bei HT-MAKLER?

Die Arbeit ist sehr abwechslungsreich. Kein Tag gleicht dem anderen. Die Aufgaben sind so 

vielseitig, dass es nicht eintönig wird. 

Dabei ist mir besonders wichtig, dass anders als in anderen Versicherungsagenturen, keine 

Verträge verkauft werden müssen. Im Gegenteil: zu uns kommen die Kunden, wenn wir im 

Schadenfall oder beim Vergleichen / Finden einer bestimmten Versicherung helfen sollen. 

Somit kommt die Initiative immer vom Kunden. Es ist ein großer Vorteil, 

wenn die Kunden nicht befürchten, etwas „verkauft zu bekommen“. 

Dadurch entsteht Vertrauen und Zufriedenheit. Dies wiederum gibt 
  mir die Gewissheit, in meinem Job richtig zu sein.

Warum würdest Du HT-MAKLER weiterempfehlen?

Teamwork wird großgeschrieben. Ob bei der Bewältigung der kleinen 

und großen Herausforderungen im Tagesgeschäft, der Weiterbildung oder der 

Absprachen zu Arbeits-, Urlaubszeiten oder kurzfristigen „Freiräumen“ – wir arbeiten auf 

Augenhöhe. Ein respektvolles Miteinander steht bei uns an erster Stelle.

Ein großer Vorteil ist die Möglichkeit, aus dem Homeoffice arbeiten zu können. Dies hat 

sich in der Vergangenheit bewährt.

Doch auch die positive Außenwirkung ist ein Grund, HT-MAKLER weiterzuempfehlen. 

Durch das Feedback der Kunden weiß ich, dass diese schätzen, keinem Abschlussdruck 

ausgesetzt zu sein. Mir würde dies auch nicht liegen. Deshalb bin ich froh, dass unsere 

   Kunden auf uns zukommen, um beraten zu werden. 

* Nancy, seit 01/2015 im HT-Team

Was magst Du an Deinem Job besonders 

gerne?

Ich schätze es besonders, dass es keine 

Hierarchien gibt. Das sorgt für schnelle 

Entscheidungen und hohe Flexibilität, ohne viel 

Bürokratie. 

Ein weiterer Grund ist, dass ich 

eigenverantwortlich handeln und selbst 

Entscheidungen treffen darf. Mir wird ganz viel 

Vertrauen entgegengebracht und ich muss nicht 

jeden Schritt absegnen lassen. Habe ich jedoch 

Fragen oder benötige Hilfe, kann ich auf 

uneingeschränkte Unterstützung zählen. Echtes 

Teamwork eben. 

Am besten gefällt mir, wenn Kunden mit einem 

Lächeln zur Tür hinausgehen, weil ich Ihnen 

helfen konnte: sei es mit einem offenen Ohr, 

einer guten Beratung oder der Hilfe im   

    Schadenfall. Das ist ein echt gutes Gefühl.

Besucheranschrift:

Neumarkt 4, 09661 Hainichen

Telefon: 037207 3670

E-Mail: mail@ht-makler.de

Website: www.ht-makler.de

→ Hier klicken

Ansprechpartner:

Madlen Hammermüller-Teuchert

Vertriebsassistenz/

Mitarbeiter (m/w/d)

https://ht-makler.de/kontakt/
https://www.versicherungsvideo.de/filme/miri_makler.mp4
https://www.ht-makler.de/
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